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이상한마케팅 소개

이상한마케팅은 온라인마케팅 회사입니다. 그러나, 마케팅 대행만 진행하는 곳은 아닙니다


본사 자체가 4개 이상의 사업을 운영하고, 모두 성공시키고 있습니다. 그 중 일부를 공개합니다


이상한마케팅은  이상의 

온라인마케팅 회사로 성장하였습니다

4년 만에 연 매출 95억
강남 한복판에서 운영 중인 욕망의 북카페는 강남에 있는

수백개의 북카페 중 에 노출되고 있으며, 

그 덕에 이 있습니다

네이버 지도 1위
매일 웨이팅

전자책 판매 플랫폼 프드프는 

을 찍었습니다오픈 첫 날 매출 2억



이상한마케팅 대표 소개


� 영상 단 16개로 구독자 10만명 만든 국내 1위 비즈니스 유튜버�

� 2022년 발간한 ‘역행자’의 저자 
 

[51주 연속 베스트셀러] 

[교보문고, YES24, 알라딘 베스트셀러 5주 연속 1위]
 

[지난 5년 간 국내에 발매된 서적 중, 최단 기간 10만부 판매 달성] �

� 현재 4개 법인의 대표


송명진 (유튜버 자청)



사업자마케팅 팀 소개

매출로 이어지지 않는다면, 그건 마케팅이 아닙니다.



월 순수익 

그 마케팅입니다.

3,000만원 증가,


순수익 1.5억에서 4.5억으로 증가한


“백마디 말보다, 직접 눈으로 보시는게 확실하겠죠?”



(QR 스캔을 통해 직접 영상을 확인하실 수 있습니다)

2 블로그마케팅으로 으로 만든 방법순수익 1.5억에서 4.5억

(QR 스캔을 통해 직접 영상을 확인하실 수 있습니다)

1 온라인 마케팅 안한게 후회됩니다

사업자마케팅 팀 최근 12개월 성과 공유 (2024년 7월 기준)



사업자마케팅 팀 최근 12개월 성과 공유 (2024년 7월 기준)

(QR 스캔을 통해 직접 영상을 확인하실 수 있습니다)

4 오픈 후  찍은 비결.2년만에 월 1,200만원

(QR 스캔을 통해 직접 영상을 확인하실 수 있습니다)

3 월 순수익 3,000만원 증가



클라이언트가 원하는 마케팅을 하지 않고,


고객이 원하는 마케팅을 합니다.

이상한마케팅이 매달 이런 성과를 내는 이유는 너무 간단합니다.

대표님, 고객이 어떤 루트로 우리 업장을 찾아오는지 알고 계시나요?



80%의 고객은 아래와 같은 루트로 사업장을 찾습니다

01 문제 인식 및 니즈 발생 02 정보 탐색

타일이 왜 이렇게 빨리 깨질까?

03 해결 방안 탐색

06 후기 비교 07 업체 결정04 업체 검색 05 업체 비교

타일 교체 방법

여기 괜찮다...

업체에 따라 결과물이 다르구나

블로그,플레이스 보니까

AAA타일 업체가 좋아보이네 네이버 플레이스

AAA 타일 교체

여기 별로입니다

네이버 플레이스

AAA 타일 교체

사장님도 친절하시고

작업도 깔끔해요!!!

네이버 플레이스

BBB 타일 교체

정보 없음
이곳은 괜찮네!

정보가 많이 없네후기는 어떨까?

종류가 되게 많네...

?

?

결정



그래서 저희는 가장 고객이 많이 찾는 3가지 채널에만 모든 힘을 쏟아붓습니다.

고객은 절대 한 곳만 보고 방문하지 않습니다.


적어도 3개 채널 이상은 살펴보고 방문하게 됩니다.


여러분도 그렇지 않나요?

위 케이스의 특징은 아래와 같습니다.



이상한마케팅이 주력하는 핵심 마케팅 도구 3가지



고객들이 블로그를 읽는 것만으로도 대표님에 대한 신뢰가 생겨 업장까지 방문하게 되는 블로그를 운영해 드립니다.

브랜드 블로그 온라인 매장

[실제 블로그의 게시물][실제 세팅되어 운영되고 있는 브랜드블로그]



이상한마케팅 브랜드블로그의 차별점

노출과 콘텐츠 퀄리티 두마리 토끼를 잡는 브랜드 블로그 운영 및 기자단 포스팅을 해드립니다.

클라이언트 100%가 만족하는 콘텐츠 발행

이상한마케팅이 블로그,마케팅만으로


업계 1위가 될 수 있었던 기술력으로


블로거들을 교육 및 피드백하여 콘텐츠를 제공해드립니다.

실제 신규 고객 전환이 가능한 키워드 추출

실제 고객들이 업장 방문을 앞두고 찾는 키워드를 추출하여


블로그 포스팅



지역, 수요, 고객들의 연령, 성별 등을 고려한 키워드 추출기술



* 이상한마케팅의 포트폴리오는 미팅 시에만 공개하고 있습니다

고객들이 검색할만한 키워드를 장악시켜 업장에 대한 노출 및 신뢰를 높여 업장까지 방문하게 되는 블로그를 포스팅해 드립니다.

프블단 (프리미엄 블로그 체험단) 팝업스토어

[실제 노출되고 있는 기자단]



* 이상한마케팅의 포트폴리오는 미팅 시에만 공개하고 있습니다

업장 방문 직전에 놓인 고객들이 경쟁 업체에 가지 않도록 [평판], [내부 컨텐츠],[이미지],[키워드] 등 모든 요소를 최적화 해드립니다.

네이버 플레이스 온라인 분점



이상한마케팅 플레이스 관리의 차별점

고객들의 구매전환을 증가시킬 플레이스로 설정해드립니다.

01  리뷰관리 02 구매전환을 이끌어내는 소개



매출 전환을 위한 마케팅. 평생 가는 온라인 영업사원을 만들어드립니다. 조회수 대비 높은 구매전환을 이끌어냅니다.

숏폼 마케팅 온라인 영업사원

인스타그램 릴스 유튜브 쇼츠

* 업체 특성에 맞추어 최적화된 플랫폼에 노출시킵니다



그 결과 아래와 같은 후기가 매달 쏟아집니다

전년 동월 대비 2배 이상으로

승승장구 하고 있네요!

감사합니다~

매니저님 덕에 아주아주

예약이 쏟아져 오네요 ㅎㅎ

진짜 감사합니다ㅎㅎ

매니저님께서

신경써주신 덕에

최고 매출 예상됩니다!



사업자마케팅 서비스 구성 및 비용 안내



서비스 내용

�� 브랜드 블로�

�� 블로그 체험단 (프리미엄�

�� 플레이스 최적�

�� 네이버콘텐츠 광고관리

네이버 SNS 기타

�� SNS 광고집행 (페이스북, 인스타�

�� 인스타그램 관리 (피드, 릴스�

�� 숏폼 마케팅 (인스타, 유튜브)

클라이언트 시장 상황에 따라서


다양한 마케팅 전략을 구사합니다.


(당근마케팅, 카페 마케팅 등)



패키지 & 견적

프리미엄 패키지
premium

9,900,000₩ (VAT 포함)

스탠다드 패키지
Standard

7,700,000₩ (VAT 포함)

베이직 패키지
Basic

4,950,000₩ (VAT 포함)

클라이언트 1:1 맞춤형 전략에 따라서,

서비스 패키지 내의 서비스 구성은 달라집니다.

point!

패키지 구성 예시

블로그 30건


블로그 20건 + 플레이스 최적화


블로그 10건 + 숏폼 10건


.


.


.


상황에 따라 변경되는 구성



계약 후 마케팅 진행 프로세스



계약 직후 프로세스
(계약 후 마케팅 시작까지 약 한 달이 소요됩니다)

입금 및 계약서 작성


(자동이체 조건)


원활한 소통을 위한

단톡방 개설

클라이언트의

자료 전달

마케팅 진행

일정 공유

마케팅 전략 수립

클라이언트와


마케팅 전략 공유 마케팅 시작

주차별로 마케팅 

상황 공유
결과보고서


전달



대표님과 저희 모두를 위해 처음부터 마케팅을 진행하지 않습니다.

따라서

�� 성공시킬 자신이 없는 경우�

�� 마케팅 비용 대비 무조건 이득을 보게 만들 자신이 없는 경우

이상한 마케팅은 장기적인 파트너를 찾습니다.



3~4달 마케팅하고 마는 것이 아닌, 1~2년 이상 함께 갈 파트너만 모십니다.


문의는 언제든 환영하지만,


경우에 따라 마케팅 진행이 어려울 수도 있다는 점 미리 양해부탁드립니다.



신청링크 

이상한마케팅 문의하기
https://isanghan.co.kr/inquiry/?mod=editor

https://isanghan.co.kr/inquiry/?mod=editor


감사합니다

http://www.isanghan.co.kr
공식 홈페이지


http://blog.naver.com/isanghangot
공식 블로그


help@isanghan.co.kr
문의 메일
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